Schulungsort

Donner + Partner GmbH Baden-Wurttemberg
Bildungszentren Backnang

Annonay - StraBe 1

71522 Backnang

Tel.: 07191 -8 74 90

E-Mail: info.bk@donner-partner.de

Ansprechpartner

Frau A. Kaliwoda (Standort u. Regionalleitung)
Tel.: 07191 87490

Fax: 07191 71098

E-Mail: kaliwoda.bk@donner-partner.eu

Frau S. Kaiser (stellv. Standortleitung)
Tel.:07191 87490
E-Mail:kaiser.bk@donner-partner.eu

Frau M.Ellinger (Orga.u.Verwaltung)
Tel.:07191 87490
E-Mail:ellinger.bk@donner-partner.eu

Zielgruppe

Menschen die eine berufliche Tatigkeit oder
Ausbildung im Handel / Verkauf anstreben
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TQ 1 Verkauf

Innerhalb der TQ Verkauf, erarbeiten wir gemeinsam mit
Ihnen, den ersten Abschnitt, der Ausbildung.

Zugelassener
Bildungstrager
nach AZAV




Themen

Es gibt viele Griinde, warum Erwachsene ohne
einen Berufsabschluss sind. Vielleicht gehdren
auch Sie zu diesem Personenkreis und haben
schon einmal dartber nachgedacht, sich
weiterzuqualifizieren oder eine Ausbildung
nachzuholen.

Vielleicht haben Sie ja bereits friher schon
einmal im Bereich " "Verkauf " gearbeitet und
maochten nun lhr Wissen wieder auf den
neusten Stand bringen?

Wenn fur Sie eine mehrjahrige Ausbildung oder
Umschulung nicht in Frage kommt, ist
eventuell eine Teilqualifikation (TQ) fur Sie das
Richtige.

Hier haben Sie die Méglichkeit (ist kein Muss!)
in insgesamt 5 TQ eine Ausbildung zum/zur
Verkaufer/in zu machen.

Ihre TQ 1 - Verkauf schlieBt mit einer

Theariephase /
Praxisphase

Die Theoriephase beinhaltet folgende Themen:
" Das Einzelhandelsunternehmen
reprasentieren

" Verkaufsgesprache kundenorientiert fihren
" Kunden im Servicebereich Kasse betreuen
" Waren prasentieren

" Werben und den Verkauf fordern

" Kaufmannisches Deutsch

" Englisch Grundlagen

" IT Kompetenz

" Recht und VWL

"u.v. m.

Wahrend der bezahlten Praxisphase, haben Sie
die Mdglichkeit Ihren zuklnftigen Arbeitgeber
kennenzulernen.

Seminardaten

Beginn 10.04.2024
Ende 27.09.2024
3 Tage Theorie

2 Tage Praktikum

Unterrichtszeiten
tgl. 8:00-16:00

Vor der TQ 1 Verkauf, findet vom 11.03.2024 bis
22.03.2024 eine Orientierungsmalnahme in Vollzeit zum
Thema VERKAUF statt.

Info-Video



https://youtu.be/s6h_X5T-8Uo

